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Abstract

We find robust gender differences in bidding behavior in sealed bid auctions with

independent and private valuations in a laboratory setting. In particular, we find that

women bid significantly higher and earn significantly less than men do in the first-price

auction, while we find no evidence of a gender difference in the likelihood of dominant

strategy play in the second-price auction. At a biological level, in the first-price auction,

women during menstruation, when the estrogen level is lowest, do not bid differently

from men. The gender difference in the first-price auction is driven by women during

other phases of the menstrual cycle when they have higher estrogen levels.
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Peter.Katuscak@cerge-ei.cz. CERGE-EI is a joint workplace of the Center for Economic Research
and Graduate Education, Charles University, and the Economics Institute of the Academy of Sciences of
the Czech Republic.

§Department of Economics, University of Michigan, 611 Tappan Street, Ann Arbor, MI 48109-1220,
emreo@umich.edu.

1



Abstrakt

Táto štúdia dokumentuje výrazné rozdiely podl’a pohlavia v aukciách s neverejnými

ponukami a nezávislými hodnotami v prostredí laboratória. Konkrétne, výsledky ukazujú,

že ženy dávajú systematicky vyššie ponuky než muži a získavajú menej než muži v pr-

vocenových aukciách, avšak pravdepodobnost’ hrania dominantnej stratégie v druhocen-

ových aukciách nie je štatisticky odlišná u mužov a žien. Na biologickej úrovni, výsledky

ukazujú že v prvocenových aukciách, počas menštruácie, ked’ je úroveň estrogénu na-

jnižšia, dražobné ponuky žien sa štatisticky nelíšia od ponúk mužov. Rozdiel medzi

dražobnými ponukami mužov a žien v prvocenových aukciách je spôsobený ženami v

ostatných fázach menštruačného cyklu, v ktorých je úrověn estrogénu vyššia.
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